


O PCT Guamá 
 Ambiente de inovação criado 

a partir da cooperação entre 
a UFPA, o Governo do 
Estado e UFRA 

 Gestão da Fundação Guamá 

 Estimulo à inovação e  
aproximação entre academia 
e empresas 

 Apoio ao empreendedorismo 



Nossa Proposta 
 Unidade de negócios do PCT Guamá com suporte especializado 

para as empresas residentes ou associadas ao PCT Guamá. 

PCT Guamá 
 • Guamá Business 

Empresas 
Residentes 

Empresas 
Associadas 



Nossos Serviços 

 

 

Atendimento 
Empresarial… 

Ágil! 

Inteligência 
Competitiva... 

Orientada! 

Difusão 
Tecnológica... 

Gerenciada! 

Busca e 
Captação de 
Recursos... 

Efetiva! 



Atendimento Empresarial 
 Foco na Qualidade e Agilidade: 

 Atendimento Presencial de resposta rápida e  

 On-line, baseado em plataforma Web 

 para orientar e apoiar os empresários, empreendedores e 
pesquisadores. 

 Estratégia de acompanhamento do processo desde seu 
nascimento, monitoramento, evolução até a efetivação da solução.  

 Equipe própria, terceirizada e qualificada para o atendimento 

aos clientes. 

 



Inteligência Competitiva 
 Orientação e acompanhamento de todo o processo dos 

clientes nos protocolos no Instituto Nacional de Propriedade 

Industrial (INPI).  

 Realização de sensibilização e capacitação constante aos 

clientes e potenciais clientes do PCT Guamá.  

 A Propriedade Intelectual no Guamá Business será calcada na 

Segurança e Rapidez e fará uso de: 

 Equipe Terceirizada, com alta qualificação, experiência e 

renome internacional no atendimento aos clientes. 

 



Difusão Tecnológica 
 Suporte, monitoramento e acompanhamento do processo, baseado 

nas premissas mais modernas de inovação aberta por meio de duas 

perspectivas: 

 Inovação guiada pela ciência (Science Driven Innovation) 

 Os resultados de pesquisa mostram-se aplicáveis e 

promissores para gerar negócios com base nas invenções  

 Inovação guiada pelo mercado (Market Driven Innovation) 

 As demandas das empresas orientam interfaces de processos 

inovativos, podendo ser desenvolvidas entre a academia e o 

setor industrial. 

 Sua execução será feita através de Agentes Guamá Business, 

tutoriada por Sêniores Guamá Business. 



Captação de Recursos 
 Identificação de oportunidades, construção e gerenciamento de 

projetos para captação de recursos públicos e privados 

 Realização de sensibilização e capacitação constante aos clientes 
e potenciais clientes do PCT Guamá 

 Participação em rodadas de negócios e oportunidades em fundos 
de investimento 

 Sua execução será feita através de empresa terceirizada 



Captação de Recursos 
ALGUMAS MODALIDADES 

 Elaboração para Edital de T&I (Ex: FINEP) 

 Elaboração para Edital de P&D (Ex: CNPq) 

 Elaboração para Edital de Subvenção (Ex: FAP) 

 Elaboração de Projetos Econômicos (Ex: Bancos) 

 Monitoramento do Projeto Financeiro 

 Prestação de Contas Parcial e Total 



 

Associação ao Guamá Business 

 Etapas: 

 

 Preenchimento do Formulário de Interesse disponível no 
endereço www.pctguama.org.br  

 Apresentação e Análise da Documentação necessária para ser 
Empresa Associada. Lista disponível no endereço 
www.pctguama.org.br  

 Visita na Empresa por Equipe do Guamá Business 

 Parecer da Equipe Guamá Business 

 

 

 

 

http://www.pctguama.org.br
http://www.pctguama.org.br


Diferenciais Competitivos 

MARCA 

Networking 

Serviços 
Tecnológicos 

Custos Reduzidos 
e maior 
Competitividade 

Acesso a 
Financiamen
to de Risco 



Investimento Diferenciado  



Inteligência Competitiva  á

á á

1. Depósito e análise de pedido de pr ivilégio 235,00 1650,00 1320,00

2. Pedido de Certificado de Adição 235,00 1392,00 1113,60

3. Depósito I nternacional (PCT) 235,00 2860,00 2288,00

3. 1  Publicação Antecipada 235,00 515,00 412,00
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29. Registro de Desenho I ndustrial.

29.1 Depósito do Pedido 235,00 1065,00 852,00

29.2 Requerimento de Sigilo 95,00
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1º Coluna: Taxas do INPI 
2º Coluna: Valores praticados por empresa do setor 
3º Coluna: Valor médio para os Associados Guamá Business 



Inteligência Competitiva  

1º Coluna: Taxas do INPI 
2º Coluna: Valores praticados por empresa do setor 
3º Coluna: Valor médio para os Associados Guamá Business 



Captação de Recursos 
 Honorários profissionais de 5% sobre os valores obtidos em cada Projeto 

acima de R$1 Milhão e, 10% para cada Projeto abaixo de R$1 Milhão. 

 

 Caso os 5% mencionados anteriormente seja superior a R$500.000,00 (quinhentos 

mil reais), este deverá ser o valor máximo dos honorários a serem pagos por 

Projeto. 

 Caso os 10% mencionados anteriormente seja superior a R$90.000,00 noventa mil 

reais), este deverá ser o valor máximo dos honorários a serem pagos por Projeto.  

 Os descontos aos Associados Guamá Business se dará sobre os valores definidos 

para a Elabaração do Projeto. 

 

 Os honorários deverão ser pagos, em até 3 parcelas iguais e consecutivas, 

iniciando até 5 dias após o 1º depósito financeiro realizado pelo órgão de 

fomento ou instituição financeira. 



Considerações Finais 
 Associar-se ao Guamá Business representa: 

 

 Estar vinculada ao único Parque de Ciência e Tecnologia em 
operação na Região Norte do Brasil 

 Acesso aos produtos e serviços do habitat de inovação e de 
negócios tecnológicos 

 Mensagem clara ao mercado mundial do compromisso da 
empresa com o desenvolvimento tecnológico e com                  

a inovação 

 Agregação de alto valor e da qualidade em seus produtos e 
serviços e também com a alto nível intelectual dos               
recursos humanos. 



Parceiros 


